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Apa Yang Kami Tawarkan?
Software Manufaktur/Distribusi Terintegrasi Untuk:
1. PRINCIPAL dengan kegiatan produksi & punya agen 

subdistributor internal maupun terpisah.
2. DISTRIBUTOR yang memegang produk dari banyak 

principal dengan 1 cabang/lebih
• Penjualan ke pasar tradisional oleh salesman
• Penjualan ke pasar modern secara konsinyasi

3. TOKO yang melakukan penjualan barang dengan 
kredit/tunai dan barang bisa dibawa langsung maupun 
dikirim belakangan

FMCG     Bhn Bangunan      Sparepart         Plastik        Textil  
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Digunakan Oleh Beragam Principal / Pabrik

Sama Samo Mekar
Mekar Tentrem
Muncul Anugerah Sakti

(Cawang, Pekanbaru, 
Padangsimpuan, Bekasi)

MAS Asih
(Kebon Jeruk, Lenteng Agung)

Bina Abadi Sentosa
(Bogor, Karawang, Subang, 
Indramayu, Purwakarta)

Bintang Mega Mandiri
(Bandung, Tasikmalaya)

Yogya Abadi Perkasa
Mulia Utama Mandiri
Mekar Dewe



#

Jawa :
- Global Indoraya Lestari                             
- Rawabelong Jaya
- Indotech Multi Prima
- Merdeka Buana Jaya
- Nusa Mandiri Utama    

Digunakan Oleh Beragam Distributor Multi 
Principal & Retailer

Sulawesi:
- Sentral 88
- Cakrawala Abadi Sentosa
- Putra Abadi Gemilang
- Serba Jaya
- Millenium 

Kalimantan:
- Cahaya Setia Utama                             
- Kang Mulia Makmur 

Sumatera:
- Agung Putra                             
- Putra Sukses Mandiri
- Subuh Utama Willindo 
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Modul & Alur Mobiz ERP
M1 Software

3rd Party Software
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Modul Pembelian Mobiz ERP
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Modul Penjualan Mobiz ERP
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Mobiz ERP & SFA Yang Terintegrasi
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FLOW KIRIM BARANG

FLOW PENJUALAN 
& PENAGIHAN

Flow Mobiz ERP utk Outlet Modern Konsinyasi

Merchandiser

Admin Penjualan 

Admin Gudang

Supir

SPG 

merencanakan 
kiriman barang

cek stok & atur 
kiriman ke outlet

info penjualan 
harian

konfirmasi terima barang

Admin A/R

input nota dan cek 
diskon/promo

tarik faktur 
koninyasi, 
tambahkan margin 
dan tagih

MASTER 
PROMO
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- Cek stok dan atur kiriman ke outlet
• Cek stok barang available di 

outlet saat ini

• Analisa pergerakan barang 

di sebuah outlet dengan 

membandingkan antara qty 

awal, qty terima, qty retur, 

qty jual/retur jual, dan qty 

koreksi sehingga terlihat 

saldo stok akhir  

• Membuat transfer 

persediaan ke outlet dan 

cetak dokumen Bukti 

Pengeluaran Barang
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- Merencanakan kiriman barang ke outlet

• Membuat transaksi 

Rencana Pengiriman 

berdasarkan Transfer 

Persediaan yang sudah ada

• Cetak daftar pengepakan 

dan kasih ke gudang dan 

supir sebagai surat perintah 

loading dan pengiriman 

barang

• Sertakan dokumen Bukti 

Pengiriman Barang untuk 

dibawa oleh supir juga   
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- Konfirmasi terima barang di outlet

• Membuat transaksi 

Transfer Persediaan IN dari 

OUT nya

• Cetak Bukti Penerimaan 

Barang sebagai dokumen 

pendukung
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- Input nota dan cek diskon/promo

• Berdasarkan informasi 

penjualan harian dari SPG, 

admin penjualan membuat 

nota penjualan gabungan 

setiap took dalam 1 hari

• Promo/diskon akan 

otomatis mengikuti master 

promo, namun masih bisa 

dikonfirmasi 
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- Tarik faktur konsinyasi, tambahkan 
margin dan tagih

• Berdasarkan informasi 

penjualan harian dari SPG, 

admin penjualan membuat 

nota penjualan gabungan 

setiap took dalam 1 hari

• Promo/diskon akan 

otomatis mengikuti master 

promo, namun masih bisa 

dikonfirmasi 
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Fitur Khusus Mobiz Distribution System
- Multi Principal
• Pengelompokan barang berdasarkan principal

• Pencatatan biaya berdasarkan 

principal

• Laporan laba/rugi per principal



#

- Multi Promo, Barang Bonus & Klaim

• Diskon nominal & 

persentase secara 

bertingkat 

• Diskon berdasarkan qty / 

nilai penjualan   

• Barang bonus berdasarkan 

qty / nilai penjualan

• Pencatatan promo yang 

bisa diklaim ke principal
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- Analisa Penjualan Interaktif
• Data penjualan berdasarkan principal, barang, outlet, salesman, area secara 

rekapan maupun teperinci hingga gross profit 

• Tampilan dalam bentuk pivot table yang mudah digunakan dan bisa diexport 

ke excel untuk pengolahan data lebih lanjut 
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- Dashboard Kesehatan Perusahaan

Memahami data finansial perusahaan  dari mulai penjualan, gross profit, 

biaya-biaya sampai ke nett profit/loss 
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- Dashboard Kesehatan Perusahaan

Mengakses laporan keuangan perusahaan agar bisa memahami kesehatan 

finansial perusahaan dengan lebih baik termasuk rugi/laba dan posisi kas 

perusahaan 
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- Dashboard Kesehatan Outlet/Toko

• Data outstanding piutang outlet/toko berikut dengan informasi 

plafon dan lama tunggakannya. Penjualan bulan ini dan bulan 

lalu ditampilkan juga

• Bisa dipilih berapa persen dari plafon atau rata-rata overdue 

tunggakan yang berapa hari
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- Dashboard Penjualan Berdasarkan 
Segmen Pelanggan

Analisa data penjualan berdasarkan segmen pelanggan secara bulanan, 

mingguan dan harian. Ditampilkan dalam rupiah maupun qty barang

Bisa difilter lagi terhadap kategori barang dan wilayah. 
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- Dashboard Penjualan Berdasarkan 
Segmen Pelanggan

Data penjualan bisa dibreakdown lagi ke level sub segmen untuk analisa 

penjualan secara lebih detail lagi
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- Dashboard Inventori Untuk Replenishment

Memahami jumlah stok barang baik itu barang bagus dan barang BS di gudang. 

Mengetahui jumlah barang yang harus dipesan berdasarkan formula Reorder 

Point yang dipilih
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Manfaat Mobiz ERP & SFA Bagian Sales & Gudang

1. Order dari salesman otomatis muncul tanpa admin perlu input ulang via API

2. Pengecekan plafon toko secara otomatis saat verifikasi nota penjualan untuk memastikan jangan sampai 

kirim barang ke pelanggan yang tidak sehat. Opsi untuk cetak laporan otorisasi faktur over credit limit

3. Pengecekan ketersediaan stok di gudang untuk mencegah hilangnya penjualan karena stok barang yang tidak 

cukup

4. Perencanaan pengiriman berdasarkan wilayah & kapasitas truk agar rit pengiriman se-efisien & optimal 

mungkin

5. Loading barang menggunakan Picking List (Daftar Pengambilan) dan instruksi kirim ke supir berdasarkan 

Packing List (Daftar Pengepakan) otomatis langsung dari sistem

6. Input gagal kirim / tolakan setelah supir kembali tanpa harus batalkan invoice sehingga mengurangi 

administrasi retur dari tok

7. Pencatatan semua data penjualan langsung menjadi piutang untuk memudahkan pengawasan oleh Finance

Salesman Admin Penjualan 

1

Admin Gudang

2&3

Supir

4&56

Finance / Keuangan 

7

cek plafon & stokorderan muncul otomatis

efisiensi muat & kirim baranggagal kirim/tolakan

monitor otomatis
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Otorisasi Faktur Over Credit Limit
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Picking & Packing List
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Laporan Pengiriman Supir
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Laporan Piutang Toko & Salesman
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Manfaat Mobiz ERP & SFA Bagian Finance

Salesman Admin PenjualanFinance 

Akunting & Tax

3Kasir

perintah kunjngan penagihan

penomoran faktur pajak 
otomatis & eFaktur

pendaftaran toko baru otomatis

1. Instruksi penagihan berdasarkan invoice & tanda terima tukar faktur yang sudah jatuh tempo 

untuk memastikan penagihan ke toko jangan ada yang terlewat

2. Data hasil tagih salesman bisa diinput secara gelondongan oleh kasir berdasarkan instruksi 

penagihan salesman untuk menghemat waktu kerja

3. Menerbitkan faktur pajak menggunakan nomor yang resmi terdaftar secara otomatis dan sudah 

kompatibel dengan eFaktur tanpa admin perlu input ulang data-data nya lagi 

4. Pendaftaran toko baru secara otomatis muncul tanpa admin perlu input ulang data-data nya 

lagi 

1

2
input hasil tagih otomatis

4
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Instruksi Penagihan & Review Hasil Tagihan
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• Masa implementasi 2-3 bulan 

tergantung kompleksitas proses bisnis

• Bila ada customization maka butuh 

biaya dan waktu implementasi 

tambahan

• Setiap klien akan dibuatkan 1 grup WA 

khusus untuk implementasi & support 

setelah LIVE

• Klien wajib menyediakan biaya 

transportasi dan akomodasi untuk 

kunjungan on site di luar Jakarta 

Tahapan Implementasi Mobiz ERP
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CAN HELP YOU
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